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Enfoque de TI 
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Å Altos Costos 
Å Bajo Valor de 

Negocio 
Å Proyectos 

Interminables 

Å Mayor relación 
Costo-Beneficio 

Å Mayor Valor de 
Negocio 

Å Altos Costos 
Å Sin enfoque 
Å Sin Valor de 

Negocio 

Å Bajos Costos 
Å Bajo Valor de 

Negocio 

Adecuado 
Balance entre 

Oferta y 
Demanda de 
Servicios de TI 

aƛƎǊŀǊ ŀƭ /ƭƻǳŘΧ 
Asegurar alineación al negocio 



Operativo                                            Valor Agregado                                    Negocio 

Apoyo a la Operación 
Supervivencia 

Apoyo al Negocio 
Lo que el negocio 

demanda 

Impulsor del Negocio 
TI guiando la 
innovación 

BaaS 

IaaS, MaaS, PaaS 

SaaS 

aƛƎǊŀǊ ŀƭ /ƭƻǳŘΧ 
Asegurar beneficios y patrocinadores 



aƛƎǊŀǊ ŀƭ /ƭƻǳŘΧ 
Priorizar iniciativas 

Bajo Alto 

Baja 

Alta 

Urgencia 

Impacto al Negocio 

Priorización de Proyectos 

MUST DO 

PER ANALYSIS, SCOPE MAY VARY 

CAN WAIT 

Risk 

Cloud 
HR 

BI 

CSC 

CRM 

Legal 

PV 
Cash Mgmt 

CORE 

Importancia 



ÅConsolidacióné m¼ltiples servidores, OSôs y licenciamientos 

ÅDeficiencias y altos costos en la administración, control y 

planeación de capacidad del centro de datos 

ÅBeneficios financieros por cambio o sustitución a Opex; 

utilidad de operación, flujo 

ÅDiversidad de ciclos y picos de procesamiento en 

aplicaciones 

ÅAgilidad en cambios y aprovisionamiento 

ÅDiversidad de accesos geográficos 

ÅAlto volumen transaccional ï IOPS 

ÅRequerimientos de alta disponibilidad y seguridad 
 

 

¿Cuándo migrar al Cloud? 
Algunas señales 



Automatización  

Escalabilidad 

Movilidad 

Disponibilidad 

Mayor Eficiencia 

Pool de Recursos 

Acceso amplio desde la Red  

Rápido Aprovisionamiento  

Medible 

Flexible 

Cloudé àQu® es? 

 



IaaS: VM, FW, Storage, Network 

PaaS: DB, Web server, Development tools 

SaaS: CRM, ERP, Big Data, email, apps 

Público: Multi tenant 

Privado: Single tenant 

Híbrido: Combinación 

Modelos  

de  

Servicio 

Modelos  

de 

Despliegue 

Modelos de Cloud 

 



Cobertura Absoluta 



Segmento de Mercado 
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ÅPública 
ÅPay-as-you-go 
ÅOpen Cloud 

ÅPrivada, Pública 
ÅHíbrida 
ÅSingle & Multi-

tenant 
ÅOpen Cloud y 

vendor-based 

ÅPrivada 
ÅSingle tenant 
ÅOpen Cloud, 

vendor-based y 
opciones ad-hoc 

Micro Mid-Market Corporativo 

KIO Networksé 
Segmentación de Producto 





ÅMiembros de la fundación Openstack desde hace mas 3 años 

Å1eros LATAM & 8vos OpenStack Marketplace 
ïhttp://www.openstack.org/marketplace/public-clouds/  

Å1eros Block Storage Full SSD CEPH + OpenStack 

ÅCurva compleja de aprendizaje lograda (3 años) 

ÅEficiencias de Costo y Operación 

ÅDevOps 
 

 

 

KIO Networksé 
World-class Technology made in Latam 



KIO & Open-Source Community 
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