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Asegurar alineacion al negocio

aha

A AltosCostos y Ofertay
A BaioValor de A Mayorrelacién Demandade
J CosteBeneficio Servicios de TI

Negocio
A Proyectos
Interminables

A Mayor Valor de
Negocio

A AltosCostos

A Sinenfoque A BajosCostos

A BajoValor de
Negocio

A Sin Valor de
Negocio
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Asegurarbeneficiosy patrocinadores

Apoyo a la Operacion Apoyo al Negocio  Impulsor del Negocic

: : Lo que el negocio Tl guiando la
Supervivencia : v
demanda Innovacion
Operativo Valor Agregado Negocio
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Priorizar iniciativas

Priorizacién de Proyectos Importancia
Alta
Risk
\ \\ \\CORE
PV
Urgencia
Baja

3k Impacto al Negocio Alto
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. ¢, cuando migrar al Cloud?

Algunas senales

A Consolidaciod m¥l t i pl es servidor e

A Deficiencias y altos costes la administracion, control y
planeacion de capacidad del centro de datos

A Beneficios financiergsor cambio o sustituci@pax
utilidad de operacion, flujo

A Diversidad dxclos y picos de procesamiem o
aplicaciones

A Adgilidaden cambios y aprovisionamiento

A Diversidad decesos geograficos

A Altovolumen transaccional OPS

A Requerimientos aéa disponibilidad y seguridad




Pool de Recursos Automatizacion
Acceso amplio desde la Red Escalabilidad
Rapido Aprovisionamiento  Movilidad
Medible Disponibilidad
Flexible Mayor Eficiencia
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b b Modelos de Cloud

Modelos
de
Servicio

Modelos
de
Despliegue
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Networks™
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MAQUINA VIRTUAL j BUNDLE ] BARE METAL AD-HOC
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Nube publica via Wingu* Multi-tenant Private Cloud @TheRightFit

Cobertura Absoluta
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Segmentacion de Producto

A Privada
A Single tenant
> A Open Cloud
@) vendorbased y
() opcionesad-hoc
= A Privada Publica
© A Hibrida
9 A Single & Mult
3 tenant
Q. A Open Cloud y
S8 A Pablica vendorbased
O B Payasyou-go
A Open Cloud
Micro Mid-Market Corporatik 0

Segmentade Mercado
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Networks™

AGILIDAD

Arrangue con su nube administrada abierta en menos de
3 dias a partir de la firma del contrato.

FLEXIBILIDAD

Muiltiples configuraciones escalables de nube abierta para
usuarios privados Unicos ocompartidos que se adaptan a
los retos de su negocio y necesidades de TI.

it

KIO Networks

DISPONIBILIDAD

Arquitectura de alto rendimiento y alta disponibilidad
entregando un 99.9% de nivel de servicio al cliente (SLA
por sus siglas en Inglés) , con los mas altos niveles de
seguridad y privacidad.

PRECIO-RENDIMIENTO

Nuestro propio disefio, arquitectura e ingenieria basados
en cddigo abierto, garantizan los precios méas bajos
posibles.
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WorldclassTechnologynaden Latam

IO Networks”

A Miembrosde la fundacién Openstack desde hace Basios
A lerosLATAM & 8vos OpenStaldlarketplace

I http://www.openstack.org/marketplace/publicloudd
A 1lerosBlock Storage Full SSD CERKenStack
A Curva compleja de aprendizdggrada (3 afios)
A Eficiencias de Costa@peracion
A DevOps

KEEP
inglorious CALM
Dev B DEVOPS

Change as a Service
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B openstack

OpenStack

Marketplace
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openstack

LLOUD SOFTWARE
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Cloud
echnology




